
T: Integracja pozioma i pionowa 

 

Integracja pozioma polega na łączeniu w obrębie jednej firmy faz działalności, 

odznaczających się tym samym profilem pod względem technologicznym.  

Zastosowanie integracji poziomej jest odpowiednie dla przedsiębiorstw, które zajmują bardzo 

silną pozycję konkurencyjną, w niekoniecznie stabilnym sektorze. Firmy, które nie mają zbyt 

dużych środków finansowych, dążące do poprawy oraz rozbudowy profilu swojej 

działalności, mogą zastosować strategię integracji poziomej. Integracja pozioma sprowadza 

się również do połączenia lub wykupu innego przedsiębiorstwa lub włączenie innej 

organizacji z tego samego sektora.  

W rolnictwie przykładem integracji poziomej może być łączenie dwóch gospodarstw rolnych 

prowadzące do zakupu jednego gospodarstwa przez drugie, bądź stworzenie grupy 

producenckiej.  

Korzyścią integracji poziomej w takim przypadku będzie: wzrost siły przetargowej 

gospodarstwa na rynku oraz zmniejszenie kosztów handlowych. 

Integracja pionowa polega na połączeniu technologicznie odrębnych faz produkcji, 

sprzedaży, dystrybucji lub innych procesów w jednym przedsiębiorstwie.  

W rolnictwie przykładem integracji pionowej może być producent pasz, który zaczyna 

produkować trzodę chlewną oraz otwiera ubojnię.  

Korzyścią tej integracji będzie: produkcja (produkcja trzody chlewnej) zgodna z 

wymaganiami odbiorcy (właściciel ubojni), gwarancja zbytu. 
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